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PRESSEINFORMATION

Pro-Neuwagen registriert 6000. Handler

Auch im siebten Jahr wachst die Neuwagen-Bezugsquelle der MeinAuto GmbH fir
Automobilh&ndler und Kfz-Profis weiter.

Kdln, 11. Januar 2017 — Pro-Neuwagen setzt das Wachstum der vergangenen Jahre fort
und registriert im siebten Jahr den 6000. Partnerbetrieb. Der B2B-Geschaftsbereich der
MeinAuto GmbH ist flir Automobilhandler und Kfz-Profis eine Mdglichkeit Neuwagen ohne
Markenvertrag zu beziehen. Durch Pro-Neuwagen erhalten die Partnerbetriebe Zugriff auf
Uber 650 Modelle von 38 Marken, die sie individuell auf Kundenwunsch im bereitgestellten
Konfigurator zusammenstellen kénnen.

.Kaufinteressenten sind weit weniger auf eine Marke festgelegt als dies friher der Fall
war. Kfz-Betriebe stellen sich mit Pro-Neuwagen auf diese veranderten Bedingungen ein®,
sagt Marc Adelhitte, Leiter Handlergeschafte bei MeinAuto.de.

Uber 72 Prozent der bei Pro-Neuwagen registrierten Partner sind markenunabhéngige
Kfz-Betriebe. Zwei Drittel dieser Partner sind freie Fahrzeughéandler, die Pro-Neuwagen
als eine zuverlassige Neuwagenbezugsquelle in ihr Portfolio aufgenommen haben.
Erganzt wird der Anteil markenibergreifend tatiger Akteure um freie Werkstatten, die ihre
Serviceleistungen durch die Vermittlung von Neuwagen erweitern. Diesen Weg gehen
vermehrt auch Vertragswerkstéatten. Sie machen tber 10 Prozent der Partnerbetriebe aus.
Mit Pro-Neuwagen sind sie in der Lage ihren loyalen Kunden — Uber den Servicevertrag
hinaus — markenibergreifend Neuwagenangebote zu unterbreiten. Neben
vertragsgebundenen Werkstatten nutzen auch Vertragshandler das markenibergreifende
Angebot. Sie gewinnen durch Pro-Neuwagen mehr Flexibilitdt und verhindern den Verlust
der ihnrem Betrieb gegeniber loyalen Kunden.

,Viele Pro-Neuwagen Partner sind ehemalige Vertragshandler, die sich fir ein
markenibergreifendes Angebot entschieden haben und dadurch flexibel auf die Wiinsche
ihrer loyalen Kunden eingehen kdnnen®, so Adelhutte weiter.
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Pro-Neuwagen Partner nach Kerngeschift
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Uber 6 Prozent der Betriebe sind Kfz-Profis und Quereinsteiger, die ihr
Dienstleistungsportfolio durch die Kooperation mit Pro-Neuwagen um das
Neuwagengeschéft erweitern.

Fur den Grol3teil der registrierten Automobilh&ndler und Kfz-Profis ist Pro-Neuwagen ein
verlasslicher Baustein im Portfolio ihrer Bezugsquellen, bei dem sie auf konstant gute
Konditionen zurtickgreifen kénnen. Um dem wachsenden Auftragsvolumen gerecht zu
werden und jeden Partner zuverlassig wahrend des Vermittlungsprozesses unterstitzen
zu konnen, hat Pro-Neuwagen auch im siebten Jahr sein Beratungsteam verstarkt.

Uber Pro-Neuwagen

Pro-Neuwagen.de (www.pro-neuwagen.de) ist die filhrende B2B-Beschaffungsquelle fir
die markenubergreifende Vermittlung von Neuwagen Uber den deutschen Vertragshandel.
Die angeschlossenen Handels- und Servicebetriebe konnen Uber Pro-Neuwagen ihren
loyalen, regional orientierten Kundenstamm mit attraktiven Neuwagen-Angeboten binden
und vergroRern. Uber 6.000 Pro-Neuwagen-Partnerbetriebe nutzen bereits den
kostenfreien Service und bieten ihren eigenen Kunden individuell konfigurierte
Bestellfahrzeuge zu Top-Konditionen an. Dabei bestimmen die Partner die Hohe ihrer
Vermittlungsprovision selbst und profitieren so unmittelbar vom wachsenden Vermittler-
und Mehrmarkengeschéft in Deutschland.
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